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Startup-Programm

Unser dreistufiges Programm begleitet
Startups von der Validierung der Geschaftsidee
bis zur Skalierung des Unternehmens:

1.Challenge: In drei Monaten eine
Geschaftsidee am Markt validieren.

2.Evolve: In 6-8 Wochen eine Product-Market-
Fit-Strategie entwickeln.

3.Highflyer: Im 1-to-1-Coaching die
Skalierung des eigenen Startups
vorantreiben.

be p advanced



Challenge - Problem-Solution-Fit

3x pro Jahr wahrend je 3 Monaten

Programm-Fokus: Validiere deine Geschaftsidee am Markt.
e Besteht Kundenbedarf + sind Kund*innen bereits, dafur zu
bezahlen?
e Lost du ein echtes Problem?
e Funktioniert dein Business Model?

Zielgruppe: Motivierte Jungunternenmer*innen + Grinder*innen
eines Early-Stage-Startups

Voraussetzungen: Teilnehmer¥*in + Idee mit Potential (innovativ,
disruptiv, skalierbar), mind. 40% Wochenpensum
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Programm-Inhalt:
e 3 Impulsworkshops im Klassenverbund (7-10 Startups pro Challenge)
e Vermittlung Running Lean Methodik, Methoden + Tools
e Pitch vor einem renommierten Expert*innen-Gremium

e 16h individuelles 1-to-1-Business-Coaching + Pitch-Training be}advq hced



Evolve - Product-Market-Fit

2x pro Jahr wahrend je 2 Monaten

Programme-Fokus: Entwickle deine Product-Market-Fit-Strategie.

Du erarbeitest deine Product-Market-Fit-Strategie und lernst Tools +
Methoden kennen, die dir helfen dein Unternehmen strategisch auf
den Erfolgskurs zu steuern. Immer mit den Kund*innen im Fokus.

Zielgruppe: Motivierte Unternehmer*innen + gegrundete
Early-Stage-Startups vor der Skalierung

Voraussetzungen: Validierter Business-Case (erfolgreiche Challenge
oder «sur dossier»); Grundung oder Ansiedlungs-Absicht im Kanton
Bern, starkes Kernteam, 40-100% Wochenpensum

Programme-Inhalt:
e 4 Impulsworkshops im Klassenverbund (3-4 Startups pro Evolve)
e Vermittlung von neuen Tools + Methoden, z.B. Product-Market-Fit-Canvas
e Strategieprasentation vor einem renommierten Expert*innen-Gremium

e 16h individuelles 1-to-1-Business-Coaching be ’ advanced



Highflyer - Wachstum

4x pro Jahr Highflyer-Pitches, individuelles Programm

Programme-Fokus: Skaliere dein Business.

Du hast dich entschieden und gibst Vollgas. Wir unterstutzen dich
iIm 1-to-1-Sparring bei Business-Innovation-Fragen und helfen
beim Pitch-Deck und der Investorensuche.,

Zielgruppe: Vollblut-Unternehmer*innen + gegrundete Startups
mit klaren Wachstumsabsichten

Voraussetzungen: Validierter Business-Case, klare Wachstumsplane
(erfolgreiche Evolve-Absolvent*innen oder «sur dossier»);
Grundung in Bern, starkes Team + Produkt, 80-100% Wochenpensum

Programme-Inhalt:
e Highflyer-Pitch vor Expert*innen-Gremium mit moglicher Zulassung zur Stiftung
fur Technologische Innovation, Aare Ventures + weiteren Partner*innen
e 16h individuelles 1-to-1-Business-Coaching + Pitch-Training fur Highflyer-Pitch
e Zusatzliche 16h individuelles 1-to-1-Business-Coaching bei Qualifikation bep advanced



Du mochtest mehr Gber das
Startup-Programm erfahren?

Melde dich gerne bei uns fur ein
unverbindliches Erstgesprach:
www.be-advanced.ch/kontakt

Christian Lundsgaard-Hansen
Leiter Startup-Programm
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https://be-advanced.ch/kontakt
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+41 31 33562 62
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